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ore 18,00 - 20,00
Sala Conferenze  Cna

Viale A.Moro 22
Bologna

Associazione di

 

 Strumenti
per conquistare

i clienti

CNA SEDE  NAVILE
Tel.051-4174211
E-mail:  navile@bo.cna.it

CNA SEDE  SAN DONATO
Tel.051-513072
E-mail:  sandonato@bo.cna.it

CNA SEDE  RENO
Tel.051-564574
E-mail:  reno@bo.cna.it

CNA SEDE BORGO PANIGALE
Tel.051-6418477
E-mail:  borgopanigale@bo.cna.it

CNA SEDE CENTRO STORICO
Tel.051-526011
E-mail:  centrostorico@bo.cna.it

CNA SEDE  ROVERI
Tel.051-6026311
E-mail:  roveri@bo.cna.it

CNA SEDE  SAVENA
Tel.051-9914411
E-mail:  savena@bo.cna.it

CNA SEDE  SANTO STEFANO
Tel.051-347976
E-mail:  santostefano@bo.cna.it

CNA SEDE  CASALECCHIO DI RENO
Tel.051-578103
E-mail:  casalecchiodireno@bo.cna.it

Giovani
 Imprenditori
Bologna

Bologna
Divisione Città



PROGRAMMA

ore 18.00

Registrazione dei partecipanti

ore 18.15

Apertura dei lavori a cura di
Piero Tasini
Responsabile

Cna Giovani Imprenditori

ore 18.30

Il prezzo come strumento di marketing.
Il preventivo come strumento

di controllo economico.
Preventivazione dei lavori.

Saverio Cuoghi
Docente

ore 20,00

Chiusura dei lavori

Un nuovo incontro
promosso da CNA

Divisione Città
e CNA Giovani

Imprenditori Bologna
dedicato ai neoimprenditori

di recente costituzione,
con l’intento di fornire utili
informazioni per affrontare

con successo il mercato.
Il seminario intende fornire

ai neoimprenditori gli strumenti
necessari per poter correttamente

predisporre un preventivo.
Saranno illustrate
in modo sintetico

le tecniche di marketing
alla base delle determinazione

del prezzo, e soprattutto,
come rendere il preventivo

un utile strumento di promozione
e comunicazione commerciale

verso i clienti.
Il seminario sarà anche

l’occasione per presentare
le attività dell’associazione

e la gamma dei servizi di CNA. La partecipazione al seminario è gratuita

E’ gradita la conferma
al numero 051-299310
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